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Agent imobiliar

Experienta profesionala

(o}

A 34ani Agent imobiliar - Nova Imobil - Chisindu
d" Masculin lunie 2021 - Prezent - 4 ani 6 luni
© Chisinau Responsabilitatile agentului imobiliar - spatii comerciale &
terenuri
. 1. Prospectare si identificare a proprietatilor
Preferlnte Cautarea activa de spatii comerciale si terenuri disponibile spre
e Part-time vanzare sau inchiriere.
e Flexibil Mentenanta unei baze de date actualizate cu proprietati.
¢ Full-time Verificarea documentatiei juridice si cadastrale (acte de
« Hibrid (Oficiu/Acas3) proprietate, PUZ, urbanism etc.).
« Remote 2. Relationare cu clientii

Contactarea proprietarilor pentru preluarea de imobile in

in locatia angajatorului

portofoliu.
Stabilirea intalnirilor cu potentiali cumparatori/chiriasi.
Limbi Oferirea _de colnsu_ltanté persopali;até, n fupctje de nevo[le
clientului (trafic pietonal, destinatie comerciala, suprafata,
* Romana - Nativ accesibilitate etc.).
¢ Rusa - Nativ 3. Prezentarea proprietatilor
¢ Engleza - Comunicare Organizarea de vizionari pe teren.
e Spaniola - Mediu Explicarea avantajelor amplasarii si potentialului investitional.

Pregatirea ofertelor comerciale si prezentarilor profesionale.
4. Analiza de piata

Permis de conducere Estimarea corecta a valorii de piata a unui spatiu sau teren.
Categoria: B Studierea concurentei din zona si a evolutiei preturilor.
Cu automobil personal Identificarea zonelor cu potential de dezvoltare comerciala.

5. Negociere si intermediere
Medierea intre proprietar si client (chirias sau cumparator).

Sustinerea procesului de negociere pentru obtinerea celor mai
bune conditii pentru ambele parti.

Consilierea partilor in fazele contractuale (incheiere
antecontract, rezervare, contract final etc.).

6. Activitati administrative si raportare
Intocmirea rapoartelor de activitate.
Completarea fiselor de vizionare, fiselor de proprietate.

Colaborarea cu notari, evaluatori, avocati sau alte parti implicate
in tranzactie.
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Agent imobiliar - Eco Imobil - Chisinau
Aprilie 2019 - Mai 2021 - 2 ani 1 luna

Responsabilitatile agentului imobiliar - spatii comerciale &
terenuri
1. Prospectare si identificare a proprietatilor

Cautarea activa de spatii comerciale si terenuri disponibile spre
vanzare sau inchiriere.

Mentenanta unei baze de date actualizate cu proprietati.

Verificarea documentatiei juridice si cadastrale (acte de
proprietate, PUZ, urbanism etc.).

2. Relationare cu clientii

Contactarea proprietarilor pentru preluarea de imobile in
portofoliu.

Stabilirea intalnirilor cu potentiali cumparatori/chiriasi.
Oferirea de consultanta personalizata, in functie de nevoile

clientului (trafic pietonal, destinatie comerciala, suprafata,
accesibilitate etc.).

3. Prezentarea proprietatilor

Organizarea de vizionari pe teren.

Explicarea avantajelor amplasarii si potentialului investitional.
Pregatirea ofertelor comerciale si prezentarilor profesionale.
4. Analiza de piata

Estimarea corecta a valorii de piata a unui spatiu sau teren.
Studierea concurentei din zona si a evolutiei preturilor.
Identificarea zonelor cu potential de dezvoltare comerciala.

5. Negociere si intermediere

Medierea intre proprietar si client (chirias sau cumparator).

Sustinerea procesului de negociere pentru obtinerea celor mai
bune conditii pentru ambele parti.

Consilierea partilor in fazele contractuale (incheiere
antecontract, rezervare, contract final etc.).

6. Activitati administrative si raportare
Intocmirea rapoartelor de activitate.
Completarea fiselor de vizionare, fiselor de proprietate.

Colaborarea cu notari, evaluatori, avocati sau alte parti implicate
in tranzactie.

Test driver - Autuexpert - Chisinau
lunie 2018 - Februarie 2019 - 9 luni

Responsabilitati - Test Driver (Toyota / BMW):

Conducerea vehiculelor de test pe rute prestabilite, in
conformitate cu planurile de testare furnizate de producator.

Colectarea datelor tehnice si comportamentale ale vehiculului Tn
diferite conditii de drum, clima si stiluri de condus.

Deplasarea pe trasee internationale, in diverse tari din lume,
pentru testarea performantei vehiculului in medii variate.

Monitorizarea si raportarea comportamentului vehiculului
(consum, franare, acceleratie, confort, stabilitate etc.).

Manipularea autovehiculului cu maxima grija si responsabilitate,
respectand toate normele de siguranta rutiera si instructiunile
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tehnice.

Colaborarea cu echipa tehnica si inginerii de testare pentru
fmbunatatirea si validarea componentelor vehiculului.

Respectarea stricta a confidentialitatii datelor si a politicilor
interne ale companiei.

Agent imobiliar - Proimobil.md - Chisinau
Aprilie 2015 - Mai 2018 - 3 ani 1 luna

1. Prospectare si identificare a proprietatilor

- Cautarea activa de spatii comerciale si terenuri disponibile spre
vanzare sau inchiriere.

- Mentenanta unei baze de date actualizate cu proprietati.

- Verificarea documentatiei juridice si cadastrale (acte de
proprietate, PUZ, urbanism etc.).

2. Relationare cu clientii

- Contactarea proprietarilor pentru preluarea de imobile in
portofoliu.

- Stabilirea intalnirilor cu potentiali cumparatori/chiriasi.
- Oferirea de consultanta personalizata, in functie de nevoile

clientului (trafic pietonal, destinatie comerciala, suprafata,
accesibilitate etc.).

3. Prezentarea proprietatilor

- Organizarea de vizionari pe teren.

- Explicarea avantajelor amplasarii si potentialului investitional.
- Pregatirea ofertelor comerciale si prezentarilor profesionale.
4. Analiza de piata

- Estimarea corecta a valorii de piata a unui spatiu sau teren.

- Studierea concurentei din zona si a evolutiei preturilor.

- Identificarea zonelor cu potential de dezvoltare comerciala.

5. Negociere si intermediere

- Medierea intre proprietar si client (chirias sau cumparator).

- Sustinerea procesului de negociere pentru obtinerea celor mai
bune conditii pentru ambele parti.

- Consilierea partilor in fazele contractuale (incheiere
antecontract, rezervare, contract final etc.).

6. Activitati administrative si raportare
- Intocmirea rapoartelor de activitate.
- Completarea fiselor de vizionare, fiselor de proprietate.

- Colaborarea cu notari, evaluatori, avocati sau alte parti
implicate in tranzactie.

Domeniul dorit

e |mobiliar

Studii: Superioare incomplete
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