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Preferinte

e in ture

Limbi
¢ Romana - Fluent

e Rusa - Fluent
e Engleza - Elementar

Permis de conducere

Categoria: B
Cu automobil personal

Inspector Calitate

Despre mine

-Atentie la detalii: Capacitatea de a observa si de a respecta
detaliile specifice ale sarcinilor sau instructiunilor de lucru,
evitand erorile si asigurand calitatea lucrului final.

-Cunoasterea PC(Microsoft

-: Capacitatea de a colabora eficient cu colegii, de a impartasi
idei si resurse, de a rezolva conflictele si de a lucra impreuna
pentru a atinge obiectivele comune.

Experienta profesionala

Manager vanzari - Free-Watts Energy - Balti
Mai 2022 - Prezent - 3 ani 7 luni

1)Planificare strategica: Dezvoltarea si implementarea
strategiilor de vanzari pentru atingerea obiectivelor stabilite de
companie.

2)Recrutare si selectie: Identificarea si recrutarea celor mai
potriviti membri pentru echipa de vanzari, inclusiv evaluarea
candidatilor si efectuarea interviurilor.

3)Formare si dezvoltare: Furnizarea de formare si dezvoltare
continua a echipei de vanzari pentru a imbunatati abilitatile si
performanta acestora.

3)Supraveghere si conducere: Supravegherea activitatilor zilnice
ale echipei de vanzari, oferirea de orientare si conducere pentru
a asigura atingerea obiectivelor de vanzari.

4)Gestionarea performantei: Monitorizarea si evaluarea
performantei membrilor echipei de vanzari, oferind feedback si
recunoastere pentru rezultatele bune si identificand si abordand
problemele de performanta.

5)Relatii cu clientii: Construirea si mentinerea relatiilor cu clientii
cheie, identificarea nevoilor acestora si oferirea de solutii
personalizate pentru a satisface aceste nevoi.

6)Analiza si raportare: Colectarea si analiza datelor de vanzari
pentru a evalua performanta si a identifica tendinte si
oportunitati, precum si raportarea rezultatelor catre conducerea
companiei.

7)Colaborare interdepartamentala: Lucrul in stransa colaborare
cu alte departamente, cum ar fi marketingul, productia sau
serviciul clienti, pentru a asigura o coordonare eficienta a
eforturilor si pentru a imbunatati experienta generala a clientilor.

Ajutor de electrician - Free Watts Energy - Balti
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Mai 2023 - lanuarie 2024 - 9 luni

Asistenta in instalarea si repararea sistemelor electrice: Ajutorii
de electrician asista electricienii in instalarea si repararea
sistemelor electrice, inclusiv cablare, aparate, tablouri de
distributie si echipamente de iluminat.

Manipularea materialelor si echipamentelor: incarca si descarca
materialele si echipamentele necesare pentru proiectele de
electricitate. Acest lucru poate include transportul si
manipularea cablurilor, sculelor si materialelor de constructie.

Pregatirea locului de munca: Ajutorii de electrician ajuta la
pregatirea locurilor de munca, cum ar fi curatarea si organizarea
spatiului de lucru, montarea schelelor si protejarea suprafetelor.

Asistenta Tn diagnosticarea defectiunilor: Ajutorii de electrician
pot ajuta electricienii In diagnosticarea defectiunilor si in
identificarea solutiilor pentru remedierea acestora.

Testarea si verificarea echipamentelor: Asista electricienii in
testarea si verificarea echipamentelor electrice pentru a asigura
conformitatea cu standardele de siguranta si performanta.
Mentinerea echipamentelor si uneltei: Ajutorii de electrician
ajuta la mentinerea si intretinerea corecta a sculelor,
echipamentelor si vehiculelor utilizate in cadrul proiectelor.
Respectarea reglementarilor de siguranta: Respecta intotdeauna
normele si procedurile de siguranta pentru a preveni accidentele
si pentru a asigura un mediu de lucru sigur pentru toti angajatii.
Comunicare eficienta: Comunica eficient cu colegii si
supraveghetorii pentru a asigura o buna coordonare a
activitatilor si pentru a raspunde prompt la solicitari.

Agent Comercial - Cardinal S.R.L - Balti
Noiembrie 2022 - lunie 2023 - 8 luni

Prezentarea produselor sau serviciilor: Explica caracteristicile si
beneficiile produselor sau serviciilor companiei catre clienti
potentiali si ii convinge sa achizitioneze.

Negocierea si incheierea contractelor: Negociaza conditiile

contractuale si incheie vanzarile pentru a atinge sau depasi
obiectivele de vanzari.

Gestionarea relatiilor cu clientii: Construieste si mentine relatii
solide cu clientii actuali si potentiali, oferindu-le suport si
raspunzand la intrebari sau solicitari.

Monitorizarea pietei si concurentei: Urmeaza tendintele pietei si
analizeaza activitatile concurentilor pentru a identifica
oportunitati de vanzare si a face recomandari strategice.

Studii: Superioare incomplete

USARB

Studiez la moment

Facultatea: Drept si stiinte reale
Specialitatea: Dret
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