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TOIN HaBbiIKM

e Punctualitate : 5 seT

* Responsabilitate
Profesionala - 5 seT

e Empatie - 5 et

* Receptivitate - 5 sreT
e Rapiditate - 4 roza

o Eficienta - 4 rona

Mo>xenaHusn

e [loNHbIV OEeHb

A3bIKK

¢ PymbiHCcKkuM - CBo6OOHO
BJlagelo

¢ Pycckum - CBoboaHo Brageto

e AHrnunuckum - CpegHunn

HaBbiku

Orientare geografica
Dezvoltare baze clienti
Monitorizare piata
Analiza vanzari

Relatii cu clinetii

Boautennckoe
yAoCToBepeHue

Lucrumd

DE 15 ANI ADUNA LA JOB

KOHTaKTHble fAaHHble NpenocTaBaAIOTCA 3a
AOMNoJsIHUTEeNbHYIO NnaTty. MoppodbHOoCTH
3pechb: https://www.lucru.md/ru/preturi/cv

Manager / Agent Vanzari

060 MHe

Sunt o persoana organizata, orientata spre rezultate si cu o
experienta diversificata in logistica, vanzari si relatii cu clientii.
imi place sa lucrez intr-un mediu dinamic, unde pot contribui la
cresterea eficientei si la atingerea obiectivelor companiei. Am
abilitati excelente de comunicare, analiza si raportare, ceea ce
ma ajuta sa gestionez cu succes sarcinile zilnice si sa dezvolt
relatii profesionale solide. Sunt motivat de oportunitatile de a
invata si de a creste profesional.

OnbIT paboThbl

Distribuitor marfuri nealimentare - Aex Transport
- Norvegia, Oslo
Mavi 2019 - Hosi16pb 2024 - 5 net 7 mecsiues

Verificarea marfurilor inainte de livrare
intretinerea vehiculului

Gestionarea documentelor de transport
incarcarea si descarcarea marfurilor
Monitorizarea rutelor si optimizarea traseelor
Raportarea problemelor

incarcarea datelor in sistem

Respectarea normelor de siguranta rutiera si procedurilor interne
Gestionarea retururilor

Hasbiku: Punctualitate, Responsabilitate Profesionala, Empatie,
Receptivitate

Agent Vanzari produse alimentare - Dixi Market -
Moscova, Rusia
OkT56pb 2016 - ®eBpasb 2019 - 2 roaa 5 mecsues

analiza si stimularea vinzarilor;

completarea zilnica ,,store check-urile” pe activitatea din ziua
curenta;

mentinerea cotei de raft in unitatile comerciale;
monitorizarea si analiza piatei;

colectarea comenzii de la clienti si transmiterea dispecerului
corespunzator;

dezvoltarea bazei de clienti;
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KaTeropusa: B, C efectuarea periodica a deplasarilor in teritoriu pentru
identificarea noilor clienti;

Hasblku: Negociere, Relationare

Distribuitor DHL - DHL Germania - Hamburg,
Germania
Anpesb 2012 - ABrycTt 2016 - 4 roga 5 mecsues

Livrarea marfurilor pe un traseu prestabilit

Ridicarea marfurilor si corespondentei care urmeaza sa fie
expediate

Pregatirea rapoartelor
Comunicarea cu clientii

HaBsbikn: Rapiditate, Eficienta

Xenaemaa oTpacib

e [Mpopakun / PO3HNWYHasa Toprosns

OOpa3oBaHue: CpeaHee-cneuuanbHoe

Colegiul Agro-industrial din Riscani
roa okoH4YaHus: 2011
CneuunanbHOCTb: Merceologie si Comert

Pe3iome gocTtyrnHo no agpecy: https://www.lucru.md/ru/resume/retail/344968 CTpaHuua 2 n3 2
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