
52 ani
Masculin
Chișinău

Preferințe
Full-time

Limbi
Română · Comunicare
Rusă · Fluent
Engleză · Comunicare

Permis de conducere
Categoria: B
Cu automobil personal

Datele de contact sunt contra cost. Detalii
aici: https://www.lucru.md/ru/preturi/cv

Руководитель отдела,
коммерческий
директор
Despre mine
Хобби: туризм, дайвинг, книги
Понимание стратегической цели компании, разработка
ценовой и маркетинговой политики компании
Умение вести переговоры
Умение работать с большим объёмом информации и
принимать оперативные решения
Большой опыт в руководстве коммерческим отделом
Уверенный пользователь ПК

Experiența profesională

коммерческий директор · ICS «AV Electronic» SRL
· Chișinău
Februarie 2009 - Martie 2021 · 12 ani 1 lună

Формирование стратегии, развитие и управление
коммерческим отделом компании в связке с другими
подразделениями
Ответственность за ключевые показатели по обороту и
доходу компании
Ведение переговоров на высоких уровнях с
представительствами иностранных компаний в Молдове,
Румынии, Украине, России и других стран.
Нацеливание команды на результат, постановка и контроль
выполнения задач
Знание рынка, трендов и обеспечение соответствующей
доли компании на рынке.
Непосредственное участие в составлении ассортиментной
матрицы, ценообразовании
Участие в подборе персонала
Основные достижения
Добился для компании оптимальных условий работы с
поставщиками, что позволило компании быть в лидерах на
рынке
Согласовал условия и подписал прямые контракты с
поставщиками, что позволило существенно снизить затраты
на логистику
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Привлек в актив компании стратегически важные
контракты.
Совместно с работой коммерческого и смежных отделов был
обеспечен ежегодный рост не менее 10% последние 5 лет.
Увеличил рентабельность в ключевых товарных группах от
3% до 5%
Регулярное выполнение KPI, установленных CEO по обороту
и доходу

Руководитель представительства · Корпорация
ТЕХНОНИКОЛЬ, представительство в Турции,
Стамбул
Iulie 2008 - Septembrie 2011 · 3 ani 3 luni

Проведение аудита подразделения
Коммуникации с крупными заказчиками и подрядчиками в
регионе
Контроль реализации планов и задач представительства
Осуществлял контроль за исполнением договорных
обязательств, принятых на себя партнёрами организации
Анализ информации о конкурентах и рынке.
Ценообразование в регионе

директор сервисного центра «BOSCH» · "Rialto-
Studio" SRL · Chișinău
Iulie 2005 - Septembrie 2008 · 3 ani 3 luni

Руководство и контроль деятельности предприятия,
состоящего из 16 человек.
Анализ хозяйственной деятельности предприятия
Обеспечение качественной сервисной поддержки товаров
известных мировых брендов. (Bosch, Gorenje и др)

Studii: Superioare

Технический Университет Молдовы
Absolvit în: 1996
Facultatea: Электрофизический
Specialitatea: Микроэлектроника и полупроводниковые
приборы 

Cursuri, training-uri
Технология эффективных продаж
Absolvit în 2016
Organizator: School of Business Communications
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Базовая бухгалтерия
Absolvit în 2007
Organizator: RomExpress (centru de studii profesionale)

Эффективный выбор и наем сотрудников
Absolvit în 2006
Organizator: PRO-BIZNET

Жесткие переговоры: технология победы
Absolvit în 2005
Organizator: EGO (консультативно –тренинговый центр)

Руководство подчинёнными
Absolvit în 2005
Organizator: EGO (консультативно –тренинговый центр)

Адаптация, мотивация персонала
Absolvit în 2007
Organizator: Sintal Training

Управление закупками: эффективная работа с
поставщиками, переговоры о цене и условиях
Absolvit în 2010
Organizator: School of Business Communications

Финансовое моделирование
Absolvit în 2020
Organizator: Laba
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