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Manager

0060 MHe
Sunt disponibil de a raspunde la intrebarile dvs. la o intilnie
prestabilita sau prin intermediul altor modalitati de comunicare.

In cazul in care nu sunt disponibil la numarul de telefon afisat,
rog sa ma contactati pe Viber sau email, deoarece pot fi plecat in
afara tarii.

Va multumesc pentru intelegere.
Utilizator PC, Word, Excel, Outlook, 1C
Permis de Conducere categoria: A,B,C,D

OnbIT paboThbl

Manager de proiect (Europa) - Spamol SRL -
KnwunHes
ABrycTt 2017 - HacTtosujee Bpems - 8 net 1 mecsy

Responsabilitati si activitati
Am gestionat intregul ciclu de proiect, de la productia in fabrica
pana la montaj si predarea catre clientul final.

Am organizat logistica, livrarea si montajul produselor,
coordonand echipele implicate.

Am asigurat punerea in functiune si rezolvarea eventualelor
neconformitati aparute in proces.

Am raportat finalizarea cu succes a proiectelor si activitatea
echipelor de montaj.

Am identificat si solutionat rapid problemele tehnice sau
organizatorice din timpul executiei.

Am stabilit obiective clare pentru echipe, monitorizand
indeplinirea acestora si cresterea eficientei.

Am implementat masuri de motivare si dezvoltare a echipelor
pentru performante sporite.

Hasbiku: Coordonator proiecte

Manager dezvoltare regionala (vanzari active
B2B, Baza de Metal) - Tronex Com SRL - KuwivnHes
Mavi 2013 - Nronib 2017 - 4 roga 3 Mecsua

Responsabilitati
Identificarea si atragerea clientilor potentiali; Analiza pietei,
preturilor si a concurentilor; Identificarea necesitatilor clientilor
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existenti si potentiali; intocmirea si incheierea contractelor;
Prelucrarea si introducerea informatiei in baza de date;
indeplinirea obiectivelor si a planului de vanzari; intalniri si
negocieri cu clientii potentiali si existenti; Formarea ofertelor
comerciale; Organizarea serviciilor de logistica pentru clienti;
Lucru cu debitorii; Prognozarea vanzarilor lunare si anuale;
Analiza vanzarilor anuale; Implementarea strategiilor companiei;
Elaborarea rutelor si a planului de activitate lunara; Deplasari
regionale. Raportarea zilnica a convorbirilor si rezultatele
acestora. Am participat la elaborarea procedurilor si a proceselor
departamentului de vanzari. Am dezvoltat vanzarile regionale in
sectorul B2B. Am format baza de date a clientilor regionali, am
atras clienti noi, majorand astfel cota de piata a companiei

XenaemMmasa oTpacinb

e MeHen>XMeHT

ObOpa3oBaHue: Bbicwiee

Universitatea Internationala de Management (IMI-nova)
lon okoH4aHus: 2009

QakynbTeT: Relatii economice internationale

CneuunanbHOCTb: Economie

KypcCbl, TP€HUHIU

Mpopaowee KomMmepueckue Npepno>xxeHun
lon okoH4YaHus 2013
OpraHunsaTop: SBC SRL

Scoala Managerului de Vanzari”
lon okoH4YaHus 2013
OpraHunsaTop: SBC SRL

dddeKkTUBHOE ynpaBsieHue npopa>kaMmu
o okoH4YaHus 2014
OpraHunsaTtop: Victoria Gomon (trainer)

Tehnologii Eficiente de Vanzari B2B
log okoH4YaHus 2014
OpraHusaTtop: SBC SRL

Sales & Marketing 3600
log okoH4YaHuns 2014
OpraHunsaTop: SBC SRL

MyTL TOproesnm
log okoHYyaHuns 2014
OpraHunsaTop: SBC SRL
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MpakTuka Neperosopos
loa okoH4YaHus 2015
OpraHunsaTop: SBC SRL
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