2 32 ani

d" Masculin
© Chisinau

TOP Competente

e Strategii de Crestere - 5 ani
Studii de Piata - 5 ani

Studii de Fezabilitate - 5 anj
Operatiuni Logistice - 5 ani
Vanzari Internationale - 5 anj
¢ Managementul Echipei - 1 an

Preferinte

Full-time

Flexibil

in locatia angajatorului
Hibrid (Oficiu/Acasa)

Limbi

¢ Romana - Fluent
¢ Rusa : Fluent

e Engleza - Fluent
e Turca - Fluent

Competente

SAP Sales and Distribution
Sales Reports

Dezvoltarea Afacerii
Management de Proiect
Managementul Echipei
Analiza Cauzei Radacina

Lucrumd

DE 15 ANI ADUNA LA JOB

Datele de contact sunt contra cost. Detalii
aici: https://www.lucru.md/ru/preturi/cv

Director Comercial

Despre mine

Un profesionist comercial ambitios si orientat spre rezultate, cu
mai mult de 7 ani de experienta in comertul B2B international.
Am condus infiintarea ZERNOFF Ethanol pe piata turca in 2018 si
mi-am creat o prezenta puternica pe piata, utilizandu-mi
abilitatile in colaborare, strategie si luarea deciziilor bazate pe
date. In 2023 am fost ales la rolul de director comercial cu Green
Energy Chemicals, unde am infiintat si condus departamentul
comercial pe piata turca, fiind responsabil de activitatile in
vanzari si marketing. Acum doresc sa-mi folosesc abilitatile si
cunostintele in organizare si leadership pentru a continua sa
ocup un rol de conducator in Republica Moldova.

Domeniile mele de expertiza includ, dar nu se limiteaza la:
- Comert international

- Cercetare de piata

- Optimizarea vanzarilor

- Achizitii

- Dezvoltare afaceri

- Raportare

- Previziuni / Bugetare

Experienta profesionala

Director Comercial - Green Energy Chemicals -
Istanbul
Septembrie 2023 - Maij 2025 - 1 an 8 luni

Dezvoltarea strategiilor de vanzari si marketing pentru produsele
GEC, care sa fie in conformitate cu obiectivele de afaceri ale
organizatiei. Dezvoltarea si optimizarea strategiei logistice care
include depozitarea si transportul produselor. Stabilirea si
gestionarea echipei puternice de vanzari si marketing si
fndrumarea ei pentru a atinge obiective ambitioase prin
implementarea strategiilor dezvoltate. Coordonarea activitatilor
de productie cu directorul uzinei pentru a asigura indeplinirea
standardelor si cerintelor pietei. Participarea la expozitii de
alimente, bauturi si cosmetice. Elaborarea bugetul anual si
previziuni de piata pentru toate produsele organizatiei.

- Studierea pietelor interne de alcool extra neutru (ENA), DDGS si
dioxid de carbon (CO2) prin primirea de informatii privilegiate de
la concurenta, Intalniri cu potentiali clienti si analizarea datelor
vamale.

- Dezvoltarea strategiilor de vanzari si marketing pentru ENA,
DDGS, CO2, fractie ester-aldehida si ulei de fusel.
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Permis de conducere
Categoria: B

- Dezvoltarea strategiei de integrare prospectiva pentru ENA.

- Dezvoltarea structurii departamentului de vanzari si marketing,
definirea rolurilor si responsabilitatilor subordonatilor.

- Elaborarea politicilor si procedurilor de vanzari in conformitate
cu etica si codul de conduita.

- Crearea bazei de date cu clienti pentru toate produsele
organizatiei.

- Dezvoltarea marcilor comerciale pentru produsele GEC care
Creeaza interes clientilor tinta.

- Elaborarea fiselor tehnice pentru produsele GEC.

- Pregatirea documentelor legale pentru produse Tn colaborare
cu consilierul juridic, brokerul vamal si directorul de calitate.

Competente: Managementul Echipei, Strategii de Marketing,
Strategie de Vanzari, Sales Reports, SAP Sales and Distribution

Reprezentant comercial - Istanbul/Turcia -
ZERNOFF Ethanol - Chisinau
Aprilie 2018 - August 2023 - 5 ani 5 luni

Pregatirea si coordonarea planului lunar de vanzari cu oficiul
central. Planificarea, coordonarea si monitorizarea operatiunilor
logistice, cum ar fi stocurile, transporturile si procesele lantului
de aprovizionare. Desfasurarea negocierilor comerciale cu
potentialii clienti. Pregatirea si negocierea termenilor si
conditiilor contractuale. Controlul circulatiei produselor si al
creantelor conform acordurilor. Dezvoltarea, gestionarea si
intretinerea bazei de date cu clienti turci. Mentinerea la curent
cu legislatia si cele mai recente stiri care pot afecta operatiunile.

- Am analizat punctele forte si punctele slabe ale jucatorilor
cheie pentru a identifica oportunitatile si a ne pregati pentru
potentialele amenintari la penetrarea pietei turcesti;

- Am marit baza de date de clienti turci de la 3 la 22 de clienti
activi si fideli;

- Am crescut notorietatea si loialitatea fata de brand pe piata
turca;

- Am mentinut cel mai ridicat pret de vanzare lunar (inclusiv in
extrasezon) pe piata turca timp de 3 ani consecutivi, conform
bazei de date vamale.

Competente: Strategii de Crestere, Studii de Piata, Studii de
Fezabilitate, Operatiuni Logistice, Vanzari Internationale

Manager proiecte IT - SAN Tourism Software Group
- Antalya
lanuarie 2017 - Aprilie 2018 - 1 an 4 luni

Colaborarea cu dezvoltatorii pentru a asigura dezvoltarea,
livrarea, implementarea, operarea si asistenta eficace si
eficiente a produselor IT B2B si B2C. Colaborarea cu echipa de
vanzari pentru a indeplini si depasi asteptarile clientilor si
obiectivele de cota de piata pentru clientii alocati.

- Am contribuit la finalizarea eficienta si la timp a proiectului
www.pobeda.aero prin pregatirea cronologiei si a documentatiei
proiectului in mai multe limbi. Am gestionat continutul online al
proiectului in trei limbi, am coordonat sarcinile Ul/UX cu
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designerii web si am supravegheat testarile utilizatorilor pentru a
asigura livrarea fara erori a proiectului.

Competente: Kanban, Lean Project Management, Experienta
Utilizatorului, Python, Management de Proiect, Lucrul in Echipa

Domeniul dorit

e Management

Studii: Superioare

ANTALYA BILIM UNIVERSITESI

Absolvit in: 2017

Facultatea: Business Administration, Economics and Law
Specialitatea: Business Administration
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